LE COLPORTEUR FAMILIER :
UN COMMERCE DE LA SOCIABILITE

Les colporteurs ne sont pas des artisans, et leur profession ne peut étre
d’emblée qualifiée d’artisanale, mais certains d’entre eux ont une pratique
qui peut s’apparenter ou se substituer & lartisanat rural. C’est pourquoi nous
ne traiterons ici que du colporteur des campagnes, celui qui a une, voire deux
tournées fixes, laissant de ¢6té tant le colporteur famélique et mendiant que le
colporteur fleuriste que son commerce méne aux quatre coins du monde.
L’essentiel consistera & repérer les parentés existant entre ce colportage familier
et ce que nous connaissons des pratiques de I'artisanat villageois au XIXe siécle.

Aprés avoir présenté les informateurs, nous étudierons le colporteur au
plat-pays, dans P’exercice de sa tournée. De celle-ci nous retiendrons deux as-
pects, le commerce de la connaissance et I'économie du crédit, en nous deman-
dant si ce commergant ambulant était bien accepté dans ces villages. Puis,
quittant le plat-pays, nous remonterons en Oisans pour essayer de voir si les
colporteurs tiennent dans leur village un réle spécifique. Jouent-ls un réle
d’intermédiaire entre le village et le marché ? Ont-ils, dans leur commune d’oti-
gine, remplacé certains des artisans-marchands que 'on pourrait 4 cette époque
y trouver 7 Pour répondre, nous nous appuierons sur les commandes passées 4
ces marchands itinérants et sur les listes nominatives pour y comparer la pré-
sence ou I'absence de P'artisanat marchand dans les villages oi1 les colporteurs
sont nombreux et dans ceux oil I'activité est marginale.

Nous suivrons trois de ces colporteurs parce qu’ils ont laissé lettres, factu-
res ou livres de compte : ce sont Jean Eymard, Jean Gourand, tous deux de
Clavans-le-Haut et Jean-Yoseph Ranque du Villard-d*Aréne.

Jean GOURAND est né en 1809 et ses papiers attestent qu’il était colpor-
teur au moins de 1834 4 1859, Il voyage dans la Niévre. Son frére Didier et son
pére parcourent I"Yonne voisine.

Jean EYMARD est né en 1832. Le livre de compte qu’il a tenu entre 1858
et 1870 montre qu’il voyageait déja avant et qu’il a continué quelques années
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encore aprés 1870. Il voyage aussi dans la Niévre, sa tournée croise celle de son
frére Claude et leur pére parcourt les mémes régions.

Enfin, Joseph RANQUE, du Villard-d’Aréne, est un contemporain de
Jean Eymard puisqu’il est né en 1837. Il a repris la tournée de son pére Jean-
Joseph dans la Loire (1).

Is sont tous trois caractéristiques du métier 4 son apogée : ils sont agri-
culteurs et éleveurs (les Ranque étant , suivant Ia tradition du Villard-d’Aréne,
plus fortement engagés dans I'élevage. Hs sont tous trois mariés et leurs épouses
sont elles-mémes filles de colporteurs. Avant d’entrer dans leur commerce quoti-
dien, il faut souligner que le colportage est un métier de famille qui se transmet
de génération en génération : les parents initient les enfants en les emmenant
avec eux, la famille toute entiére visite les mémes pays, dans toutes les familles,
des parents se sont fixés dans les licux mémes du colportage. Ces émigrés jouent
un grand réle dans la vie des marchands, offrant 2 la fois hivres de repos, refuges
et lieux d’acculturation en accueillant I'hiver neveux et niéces du haut pays
(la femme de Jean Eymard, par exemple, Madelaine Garnier, lorsqu'elle était
enfant, a séjourné plusieurs hivers an plat-pays et v a été 3 Pécole).

I
ENTRE COLPORTAGE FAMILIER ET ARTISANAT VILLAGEOIS;
DES PARENTES

Premiére parenté, un espace commercial menu. En effet, les tounées de
nos trois informateurs sont petites. Celle de Jean Eymard couvre les villages et
les hameaux autour de Corbigny dans la Niévre : petit circuit de 15 kms avec
4 une extrémité, Corbigny, gros bourg de prés de 2.000 habitants oi se trouve
la poste et le chemin de fer, et 4 I'autre, Epiry et Montreuillon, dotée d’une au-
tre gare et hivre affectif puisque des cousins y résident et qu'il y va dormir.
H commence sa tournée aux portes de Corbigny, dans les hameaux qui en sont
a Técart comme Egrange ou La Clair. Le canal de I'Yonne en est le ceur avee
les villages groupés autour des écluses et ceux qui n’en sont distants que de
quelques kilométres {Sardy, Guipy, Pazy, Epiry, Marcily, Chitry, Mouron,
qui sont tous des petits villages de 100 4 400 habitants).

Jean Gourand parcourt dans la Niévre les villages proches de Chateau-
Chinon. Dans deux (Montreuillon et Sainte-Pareuse), des cousins ont fait sou-
che et ouvert boutique. A partir de la deuxiéme partie du siécle, c’est dans le
cadre de ces commerces familiaux dont il aide 2 développer Tactivité, que
Jean Gourand parcourt la campagne.

Joseph Ranque voyage dans les Monts du Lyonnais, autour de Givors,
Rive-de-Gier et Saint-Chamond.
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Si le troc entre pour une trés faible part dans le commerce du colporteur

{3 l'occasion, il échange nourriture ou botte de foin pour sa mule contre de la

marchandise) et si I'essentiel de ses transactions se fait en argent, en revanche,

le crédit est, comme pour l'artisan, au centre de sa pratique commerciale. Le

probléme n’est donc pas tant de vendre a crédit puisque la pratique est géné-

rale — quoigue P'on ait souvent opposé aux colporteurs qui se font payer comp-

tant les artisans qui acceptent des paiements différés —, mais plutdt celui des

" fagons de s’accorder entre marchands et clients sur les opérations faites et les
crédits ouverts.

On connait le systéme de la «tailles, cette sorte de régle 4 encoches sur
laquelle Partisan notait les quantités livrées et qui dispensait ainsi de la mai-
trise de I'écriture. Aux XVIIle et XIXe siécles, traduisant la pénétration de cet
apprentissage, Pusage du camet de comptes se généralise chez les artisans et
boutiquiers des villes puis des campagnes. Qu’en est-il pour le colporteur ? 1l
semble qu’il ait acquis la maitrise de I'écriture bien avant I'artisan. Au XIXe
sidcle, les trois carnets que nous avons pu consulter montrent une évolution
dans la maniére de tenir les comptes. Tous trois viennent de Clavans, Celui de
Noél Gourand, tenu en 1817 et 1818, (il est né en 1782 et, comme Jean, voyage
autour de Chiteau-Chinon), celui de Jean Eymard tenu entre 1858 et 1870
et un troisitme appartenant 3 la famille Gourand tenu pour les années 1895 2
1899. Noél Gourand tient son-camet en notant au fil des jours les hameaux
ol il sarvéte et la somme qui lui est due. Les dates des opérations ne sont
méme pas précisées; il se contente d’inscrire chaque changement de mois. Ii
écrit par exemple : «A Laigl ils me du la somme de 9 £ 10 s.» Puis 2 la ligne
suivante : ¢au maime en droit ils me doit 6 £ 14 s». L'effort de mémoire est
‘ici énorme puisque aucune de ses pratiques n’est nommée et que les marchan-
dises vendues mne sont pas rappellées ni la scéne située. On imagine les difficul-
tés qu'il pouvait parfois rencontrer pour se faire rembourser. On mesure aussi
que, s'il disparaft, ’argent que représentent ces crédits est pour la famille défi-
nitivement perdu.

A linvetse, le livie de comptes de Jean Eymard, tout comme celui encore
plus tardif de la famille Gourand, précise toutes les données essentielles. La
pratique générale du crédit commande donc au colporteur de conmaiire les
villages & I’égal des artisans qui y sont nés,

Deuxiéme parenté, le colportage est un commerce de la sociabilité. Comme
pour Partisan, le métier est fondé sur la connaissance des clients. Mais, diffé-
rence d’importance, cette connaissance n’est pas tout naturellement acquise,
c’est le colporteur qui doit en tisser la toile en se faisant accepter. Jean Eymard,
en remplissant son carnet, indique comment peu & peu il pénétre dans ces
villages. D’abord il est I3, sur les routes et dans les hameaux, pendant la plus
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grande partie de 'année : il est en général sur place de Ia mi-novembre  la mi-
juillet. Sa silhouette, d’abord étrange et inguiétante, devient ainsi peu i peu
familidre : on le rencontre souvent, on sait ot le trouver, chaque mois au moins,
il passe dans le hameau.

Ensuite il investit ces villages en suivant plusieurs géographies : celle de
Pespace, celle des liens familiaux, celle des dépendances. Les paysages sont
cartographiés dans sa téte puis sur son camet. Chaque nouveau client est d’abord
situé géographiquement par I'emplacement de sa maison. Ainst, il note qu'il a
vendu «a la maison la plus prés des Péles 2 Blin-Sardy», 3 «la maison au dessus
des basses coursy, 2 «la maison la plus prés des Tuileries 4 Mouche-Pazy».
Aprés avoir situé ses pratiques dans I'espace, il les situe humainement, dans les
réseaux de relations, et de parentés, dans les métiers, dans les dépendances
aussi, :

Les liens familiaux sont ceux qu’il note en priorité, a la fois lien repére
et lien moral, soit une autre géographie qu’il découvre peu A peu, s’appuyant
sar les uns pour pénétrer chez les autres. Tous ces fréres, beaux-fréres, gendres
ou enfants n’ont souvent d’autres désignations que leur lien de parenté avec un
de ses clients mieux connu : ¢le beau-frére de Meunier dit Bridte menuisiery, -
dle frére au Brilé» a Collancelle, «Charles le gendre du grand Philippe» 4 Mar-
cilly Cervon ou «Gaujour son beaufrére de Charreton» i Epiry. Quelques
années plus tard, il connaitra son nom : Aidmon Pierre mais continuera d’ajou-
ter «le gendre 4 la mére Jules de Sardy, son gendre qui reste & Pazyy.

Troisiéme géographie dont il dessine aussi la carte : celle des dépendances.
Celles des femmes et des servantes sans nom qui n’existent qu’au travers de
leur époux ou de leur patren, celle des ouvriers qui dépendent de leur employeur
(alors que certains domestiques traitent directement avec le colporteur). Ainsi,
¢’est aux femmes qu'il vend mais c’est 'homme qu’il inscrit : «Bessave, la mé-
rey; «Roubi, la méres; «Languigay Frangois, sa fille». Cest avec les servantes
et les ouvriers qu'il fait affaire mais c’est le patron qu'il inscrit : ¢Jacob Pierre
de Tavenay Sardy pour sa servantey, «le domestique a4 Simon du Creuset
Sardys.

Véritable ethnologue des villages, il nous les restitue avec leurs paysages
de grosses fermes et de petits hameaux épars entre colline et bois, leurs ¢Mes-
sieursy, les seuls 4 entretenir plusieurs domestiques, les petites fabrigues, les
gros fermiers, le monde des éclusiers qui travaillent sur le canal de I"'Yonne,
les personnalités comme Jeannot ou Claude pour lesquels il laisse un espace
blanc en attendant de connaitre leur nom (espace qui disparaitra quelques an-
nées plus tard car ni I'un ni Pautre n’ont besoin de plusieurs noms pour étre
reconnus : Jeannot devient «Jeannot 3 la Boite au Loup» tout comme Clande
devient ¢le Claude au Port-Briilés), les roles clefs dans la communauté («André
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le musicien», «Jacob le trésorier 4 la Boite aux Loupsy), les veuves qui comp-
tent au village et enfin les itinéraires géographiques, professionnels et fami-
lianx.

La connaissance du village, 'apprentissage de ses clefs est un travail trés
lent oi le temps ne compte pas. Pour mesurer ce temps passé dans chague mai-
sonnée, nous nous sommes penché sur une tournée : celle de Jean Eymard en
1859-1860, suivie jour aprés jour en regardant combien il visite de maisons par
jour, en regardant aussi quels sont les temps forts et les périodes creuses de
I’année.

Tableau 1
1859-1860 : Une tournde de Jean Eymard

Nombre Nombre

de jours  de maisons Les recettes
de venre  ofi il vend

Du 15-10-1859 au 31-10-1859 9 2 193 35
Du 01-11-1859 au 30-11-1839 22 46 634,90
Du 01-12-1859 au 31-12-1859 23 45 648,15
(au 25-12-1859) (19) @an (614.60)
Du01-1-1860 au 31-1-1860 20 41 414,17
Du 01-2-1860 au 28-2-1860 11 18 106,15
Du 01-3-1860 su 31-3-1860 | 50 513,25
Du 01-4-1860 au 30-4-1860 18 27 241,25
Du 01-5-1860 uu 31-5-1860 20 47 ’ 352.28
Du 01-6-1860 au 30-6-1860 20 48 770,95
Du 01-7-1860 au 06-7-1860 6 16 148,80
Total 170 3535 4.022,95

Cette année-13, il est dans Ia Niévre le 15 octobre et la quitte le 6 juillet.
Tl est sur les routes tous les jours & Pexception de deux semaines pendant les-
quelles il ne fait rien : juste aprés son arrivée, du 16 au 21 octobre et en février,
du 20 au 26. Eymard vend en moyenne deux jours sur trois et visite avec profit
entre une et quatre maisons par jour. La moyenne tourne autour de deux mai-
sons par jour avec deux pointes, I'une le 23 mai ou il a fait des affaires dans
cing maisons et Iautre le 12 novembre ot il va jusqu’a six.

Ses recettes suivent le cycle que décrivent tous les colporteurs dans leurs
lettres : ils vendent bien jusqu'd Noél, aprés les fétes vient une période creuse.
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qui atteint son minimum en février; puis les ventes reprennent autour de Paques
pour s'amplifier & partir du mois de mai. En téte donc, le mois de juin avec
771 francs de chiffre d’affaires mais ce mois-a il a aussi fait ses deux plus grosses
ventes de T'année (194 francs 4 Simon Baudiol, aubergiste & Pazy, et 94,50
francs & Guillaume Baudiol, maréchal 4 Pazy). Puis viennent les mois de novem-
bre et décembre avec respectivement 635 francs et 648 francs de chiffre d’af- -
faires. Ce sont les mois aussi ol ses clients achétent le plus : en novembre, 1a
moyenne de chague vente atteint 13 80 francs environ et en décembre 14,40
francs. En revanche, en janvier chaque vente s’éléve en moyenne a 10,10 francs
et, en février, son plus mauvais mois, 4 5990 francs.

Se pose alors une question, & laquelle nous ne pouvons répondre, celle
de Tarticulation de ces rythmes de vente avec ceux des artisans locaux : sui-
vent-ils le méme dessin 7 Les colporteurs profitent-ils de I'activité réduite de
certains de ces artisans qui, paysans aussi, laissent 'échoppe pour la terre quand
celleci a besoin de leur travail, ou bien, ces artisans ont-ils comme les colpor-
teurs A résoudre au printemps toujours la méme contradiction : A cette époque,
les deux cercles de leur vie les sollicitent en méme temps : on a besoin d’eux
au pays pour préparer la terre et semer mais s'ils quittent le plat-pays trop tét,
ils perdent deux de leurs meilleurs mois pour le commerce.

Troisiéme parenté : des commerces fondés sur le crédit. La pratique du
crédit est générale : tous les clients d’Eymard, sans exception, le payent i
crédit. Nous avons distingué pour [a tournée de 1859-1860 ceux qui acquittent
leurs achats avant son retour en Oisans, ceux qui attendent la tournée suivante,
ceux qui mettent plus de deux ans avant de rembourser et ceux qui n'ont tou-
jours pas payé dans les derniéres mentions qui datent de 1875.

Quelques constatations s'imposent. D’abord, sur les 340 ventes qu’Eymard
a faites cette année-la, 199 de ses clients 'ont remboursé avant la mi-juillet
1860, 64 pendant sa toumée suivante, 73 dans les années qui suivent et 4 ne
le rembourseront jamais. Ce sont donc 141 personnes, prés de la moitié, qui
ne le payent pas pendant sa tournée. Ensuite, plus les mois passent, moins les
gens réglent leurs dettes avant le départ du marchand, au point qu'a partir
du mois de mai, le rapport s'inverse et les clients qui le payent 'année suivante
deviennent plus nombreux que ceux qui s’acquittent pendant sa tournée. Enfin,
les remboursements se font tout au long de I'année, par petites sommes que I'on
verse au hasard des visites de Jean Eymard; remboursements toujours mélés
a de nouveaux achats que I'on réglera plus tard. Toutefois, 4 partir du mois de
juin les haltes sont plus nombreuses qui s'inscrivent sur sen camet comme une
mise au net de sa relation commerciale ; «pour reste de tout compte réglé ce
jour», vient ensuite le montant du reliquat, souvent minime (3,50 francs pour
Raton le cantonnier, 0,75 pour Nolot le domestique de Monsieur Miron, 1 franc
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Tableau récapitulatif de 'année

Acquitté Acquitté Acquitté  Jamais
en 1859-1860 en 1860-1861 aprés 1861 acquitte

D 15-10-1859

au 31-12-1859 91 10 10 1

Du 01.01-1860

au 30-04-1860 78 14 34 2

Du 01.05-1860

au 06-07-1860 30 40 29 1
Total 199 64 73 4

pour Claudine Saulin) quelquefois plus important (10 francs pour Jeannot
Lazard, 7 francs pour le meunier Bounourou, 22 francs pour Sautran I'homme
de la Mignauve).

Ainsi, les comptes ne sont en fait jamais définitivement réglés et les som-
mes symboliques qui demeurent attestent que leur raison n'est pas seulement
économique mais aussi relationnelle. Le rapport marchand s’inscrit dans une
sociabilité de la confiance et du compte toujours ouvert. Le fermer signifierait
la brouille, la fin de la relation commerciale et humaine. Les dettes en spirales
expliquent aussi pourquoi nombre d’achats du printemps ne se réglent qu'a la
tournée suivante.

Nous avons relevé les délais de remboursement de ces 73 ventes (soit prés
d’une vente sur cing) qui ne sont pas acquittées I'année suivante. 23 seront
réglées deux ans aprés; 6 ne seront payées qu’entre sept et treize ans aprés, et
6 autres probablement jamais.

Pour ceux qui ne sacquittent pas, les sommes en jeu ne sont pas trés
grosses. C'est Jean Cottin, domestique 4 Blin, auquel le colporteur vend pour
15,35 francs de toile pour faire des chemises; il ne versera jamais la moindre
somme. C'est Petit, le garde & Sardy, qui achéte le 18 décembre un gilet tartan
et 1,80 métre de serge pour faire un pantalon, en tout 10,50 francs. C’est aussi
Jeannette des Fauchy a Pazy qui ne remboursera jamais les 4 métres de calicot
a 2,50 francs qu'elle a achetés pour faire une chemise i son petit.

Ainsi s’éclairent aunssi les raisons de ce travail de connaissance qui seul
garantit d’étre un jour remboursé, car les précautions que prend Jean Eymard
s'inscrivent dans le méme cadre du non marchand, des régles de la sociabilité
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et de la confiance. Elles ne sont pas fondées sur une présomption de malhon-
néteté (aucun papier n’atteste de la dette du client) mais sur une présomption
de mauvaise mémoire : on peut avoir oublié, N'ayant que sa parole, son carnet
¢t sa propre mémoire, Jean Eymard inscrit tout, pour aider le client 4 se souve-
nir : les marchandises achetées et leur destination (pour faire un tablier, un
pantalon & son petit), les lieux de vente s'ils sont différents de leur domicile,
les témoins aussi, pour rappeler la scéne.

Dans I'examen de ces crédits, on reléve deux tendances. D’abord, moins
on se connait et plus le crédit est court et les sommes en jeu petites. A Mouche
Pazy, un des habitants de «la maison au dessus des hasses cours» lui a acheté
le 24 octobre 1859 un habit : ¢’est un achat presque comptant, puisqu’il ne laisse
qu'un frane, crédit symbolique, sorte de droit d’entrée du colporteur dans cette
nouvelle maison. Un inconnu & Epiry lui a acheté le 6 mai 1859 pour 32 francs
de toile, il lui verse 25 francs et acquitte les 7 francs restant en janvier suivant.
A TI'inverse, ses plus grands clients ont les plus longs et les plus gros crédits.
Simon Baudriol, par exemple, I'aubergiste de Pazy auquel il a vendu pour 194
francs de marchandises le 20 juin 1860, commence 2 les régler lors de sa tournée
suivante en lui donnant 50 franes le 7 décembre mais un mois avant, il avait fait
des achats pour lesquels il avait laissé précisément 50 francs de crédit. Clest
en mars 1861 qu'il régle en fait ses dépenses du mois de juin 1860. Et Guillaume
Baudiot mettra lui quatre ans a régler les sommes de cette campagne. Sous cette
généralisation du crédit au village, une double nécessité se révéle : la réalité
économique du manque d’argent et la nécessité relationnelle de ne pas payer
comptant,

La pratique du colportage s"appuie donc sur trois réalités sociales et éco-
nomiques différentes : le village dans lequel il est né, le plat-pays ol il s’exerce
et la ville qui foumnit les marchandises. Quand dans I'un de ces pbles de I'activité
changent les régles du jeu, la nouvelle donne peut, en rompant 1'équilibre ac-
quis, mettre en question le métier lui-méme. Ainsi & partir du milieu du XTXe
siécle, et sans doute dés les années 1840, I'équilibre entre les trois composantes
de Pactivité se trouve bouleversé car les fournisseurs changent leurs maniéres
de vendre. Ils continuent certes 4 vendre 3 six ou neuf mois de crédit aux mar-
chands ambulants mais ils n’acceptent plus de plus longs délais. Or, au plat-
pays, les pratiques demeurent les mémes. La position du colporteur devient done
de plus en plus difficile au fur et 4 mesure que s’aggrave la distorsion entre ses
possibilités d’achats et ses maniéres de vendre, Pris entre le monde des foumnis-
seurs 4 la mentalité de plus en plus capitaliste et celui des sociabilités villageoi-
ses, le marchand ne peut alors survivre qu'en changeant lui aussi son rapport
au client fondé sur le crédit. Le ceeur du métier est ainsi mis en cause.
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Mais cette indispensable transformation des rapports marchands suppose
que les pays visités I'acceptent. Or ceux-ci refusent le comptant. Le pére de
Joseph, pour tourner la difficulté, conseille 4 son fils d’élargir sa toumée et,
en quelque sorte, d’en créer peu 4 peu une auire pour tenter, hors les lieux ot
elle a toujours fonctionné, de réussir cette indispensable mutation. Joseph
n'y parvient pas et son pére en vient alors 4 Iui conseiller d’abandonner le mé-
tier : «Jai éprouvé moi seul comme le connaissant et Payant étudié pendant
une dix-huitaine d’années, le danger que tu cours en t’exposant a faire des cré-
dits, parce que tous ceux qui ont voyagé dans ces environs, je n’en ai point con-
nu qui ajent fait bonne preuve. Je te parle du moment que la foi n'était pas
encore éicinte et aujourd’hui que le nombre des braves est trés rare, le danger
est encore plus assuré. 8i tu veux me croire, abandonne plutit cette vocation
et fais comme un grand nombre de jeunes du Villard qui ont été passer leur
hiver se mettant en stireté de ne pas manger plus qu’on ne peut posséder, ou de
ne pas oser paraitre en société. On ne dirait pas que ce sont les crédits, on dirait
que c’est l'inconduite !'s (lettre du 27 décembre 1864).

Sous ce discours, un antre changement se révéle : au village, I'image du col-
porteur a changé, De nouvelles possibilités d’embauche, apparves 4 la méme
époque, ont procuré 4 d’autres des salaires plus siirs. En offrant une alternative
au colportage, elles ont aidé les familles & changer le regard jusqu’alors porté sur
le métier. Au pays oi il est né, il est désormais déprécié. En 1868, quatre ans
aprés, malgré les dires du pére, Joseph est toujours colporieur : «8i tu voulais
m'en ctroire, écrit encore Jean-Joseph, d'abandonner cette vocation car pour
mon compte je n’y vois de tout coté que des pidgess. En avril 1875, Joseph a
vendu sa marchandise, «seulement c’est les crédits qui ne s’empressent pas de
rentrer» écrit-il 4 sa famille. A cause d’eux, il reste encore au plat-pays. Deux
ans plus tard, il abandonne le métier.

Le colportage, incapable de modifier ses propres habitudes de vente,
devenu archaique face aux nouveaux réseaux alors mis en place par les négo-
ciants citadins, rejeté enfin par les familles mémes qui I'avaient jusqu’alors pra-
tiqué, est alors délaissé. Méme si quelques colporteurs s’intégrent dans les nou-
veaux circuits de distribution, le colportage vécu comme un «artisanat» est
terminé et le temps des représentants de commerce commence.

Le refus du plat-pays de changer ses habitudes marchandes pose ume in-
terrogation essentielle : les colporteurs, dont les pratiques semblent finalement
assez proches des artisans sédentaires, sont-ils comme eux acceptés, chez eux,
dans ces villages s longtemps fréquentés et ou une partie de la famille a fait
souche ?

Quelques destins pourraient le laisser croire comme celui du frére de Jean
Eymard, Claude, qui s’est marié et fixé au plat-pays. Il semble toutefois que la
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réponse soit dans Iensemble négative. Deux indicateurs penvent en témoi-
gner : le nombre des mariages entre les deux communautés et Pattitude du
plat-pays lorsque le colporteur a affaire a la justice pour des motifs qui n’en-
trent pas en conflit avec les intéréts villageois.

Le dépouillement des regisires de mariages d’Auris entre 1840 et 1910
atteste la rareté de ces intermariages montagne/plat-pays (2). Seuls trois cas ont
été relevés : dans le premier, il s’agit d’un colporteur qui épouse une fille de
Marseille et revient vivre avec elle en Qisans, dans les deux autres les marchands
s'installent dans le pays de leur épouse. L'une des deux dailleurs, devenue veuve,
se remarie quelques années plus tard avec un autre colporteur d’Auris, D'autre
part, Frangoise Zonabend dans son étude sur Minot en Bourgogne a rencontré
deux cas de mariage contre la volonté des parents et I'un des deux est précisé-
ment celui d’une fille d’agriculteur avec un colporteur (3).

Les procés indiquent la protection que le village accorde ou refuse au col-
porteur malchanceux, au colporieur en faillite. Les affaires que nous avons
consultées montrent les mémes constantes : le haut-pays le protége, le plat-
pays le dénonce. Ainsi, Auguste Bellet, du Mont-de-Lans, est poursuivi par
ses créanciers pour faillite frauduleuse (tous sont de Lyon, un seul est de Di-
jon). 1l a laissé dans les villages qu'il parcourt depuis huit ans (autour de Pouil-
ly, Bligny, Lusigny), divers ballots de marchandises qu'il espére ainsi soustraire
aux recherches de ses créanciers. Mais, dés que se répand la nouvelle selon [a.
guelle I'un deux I’a fait saisir et arréter 4 Bligny, les villageois non seulement
le dénoncent mais aident & retrouver ses caches, tout comme ils dénoncent &
Lusigny la maison olt deux fréres et une sceur de son pére se sont établis depuis
prés de dix ans. Et 'huissier qui se rend, suivant les indications des villageois,
dans cette maison, regreitera de n'avoir point en, 3 ce moment, de mandat de
perquisition «qui, suivant la notoriété publique aurait du m’amener 3 un résultat
avantageuxs. (4)

On mesure ainsi Pambiguité, les piéges dont parle si justement le pére de
Joseph Ranque, de ce commerce itinérant, méme si Vitinérance est réduite 3
quelques dizaines de kilométres. Comme T'artisan , le colporteur connait les
villages de sa tournée aussi bien que le sien; il a acquis au fil des ans une double
identité, Comme pour Partisan, sa relation marchande est fondée sur la socia-
bilité. Mais I’échange reste inégal, le colporteur préte mais ne sait quand il sera
remboursé, il est 12 chaque année et pourtant le village ne le compte pas comme
un des siens, tout comme il accepte mal ceux qui ont réussi 4 y devenir proprié-
taire et a 5’y fixer. '
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IL
LES EFFETS DU COLPORTAGE
SUR L’ARTISANAT DU HAUT-PAYS

Quittons maintenant le plat-pays pour retourneren Oisans et nous interro-
ger sur les roles que les colporteurs tiennent dans leur village d’origine. Et
d’abord, sont-ils des intermédiaires entre le village et le marché 7 Une distine-
tion évidente s'impose ici entre les colporteuts avec balle et ceux qui voyagent
avec mulet ou charette. Les rouenniers qui nous occupent sont pour la plupart
des marchands avec béte de somme mais certains, comme précisément Jean
Eymard, laissent leur mulet au pays de leur tournée. Toutefois comme fes au-
tres, il ne rentre pas au pays les mains vides. Toutes les correspondances attes-
tent la circulation des marchandises du marché urbain vers le village : chaque
letire que la famille envoie comporte une liste d’objets 4 rapporter soit pour la
famille et les proches, soit pour les voisins et connaissances du village et, en
tetour, le colporteur ne manque pas de s’enquérir des besoins de chacun. Jean
Eymard termine ainsi certaines lettres : «Ma chére épouse, vous me marquerez
ce que vous pourrez avoir besoin pour vous ainsi que pour les parents».

Divers postes des besoins du ménage peuvent éire fournis par les colpor-
teurs & leur retour du commerce. D’abord, les tissus nécessaires aux vétements
que la famille ou la couturiére confectionnera ainsi que les chaussures et guel-
ques habits. L'épicerie est le deuxiéme ensemble de marchandises le plus com-
munément fourni méme par ceux qui voyagent sans leur mule. Elle est, se sou-
vient un petit-fils de colporteur lunettier d'Huez, commandée en gros 3 Greno-
ble pour I'été et U'hiver suivants. (5) Enfin, certains, comme Joseph Ranque,
reviennent plus chargés qu’ils ne partent et rapportent tout ce qui est néces-
saire d’acheter tant pour la famille que pour les parents et amis. Les comman-
des que regoit Ranque sont si nombreuses que son pére lui écrit de peser sa
charette au Bourg d'Oisans et, s'il est trop chargé, de le prévenir et de laisser
une partie du chargement au Bounrg «qu’ils iront en renforts chercher. Toute-
fois, Ranque ne se livre pas 4 un double commerce et son pére le lui rappelle
souvent : les marchandises destinées 3 la famille doivent étre échangées contre
sa propre marchandise, et bien marchandées, En revanche, les achats destinés
aux autres familles doivent étre payés en argent et justifiés par des factures.
Voici quelques exempies de ces lettres qui passent commande : «Il serait trés
utile d’apporter un quintal de son pour le mulet et il faudrait prendre deux
quintaux de sel 4 Grenoble car nous n'en avons plus guére... Appotte une di-
zaine de livres de sucre et une livre de bois de réglisse».

«Apporte deux double décalitres de seigle d’Auvergne pour semer.»

«5i tu allais chez M. Mathonnet & Lyon qu’il voulut te donner une bonne
faux ainsi qu'une bonne pierre.»
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«Rapporte moi une hache et un ou deux coins pour refendre le bois.»

«Tu ne manqueras pas d’apporter une ferrure neuve pour le mulet.

«5i tu as ’occasion de clous a ardoise de 6 & 7 cm, une téte assez large,
tiche de les changer pour de la marchandise.»

«Si tu avais P'occasion de quelques paires de souliers pour remonter des
galoches.»

«Tu auras la complaisance de m’apporter deux paires de sabols assez
grands.»

«L’oncle Gonnet demande le prix de la toile & matelas 3 Saint-Etienne,
tu nous le marqueras dans ta prochaine lettre.»

«Vous m’apporterez pour me faire un gilet de velours noir bien bon.»

«Il faut trois métres d’indienne bleue pour des jupons pour les petites.»

«I1 me faudrait un chapeau pour moi, tiche moyen de me I'acheter comme
il faut ce chapeau !».

4«Apporte quatre mouchoirs mérinos bien fins 4 quarts 1/2 plus que moins,
au prix de sept francs au moins, avec franges en soies couleur bronze.»

«Si tu veux apporte un jeu de loto.»

«Si tu avais I'occasion de quelques aunes de petits rubans noirs de six
fignes pour mettre & mon livre de pénitent.» (6).

Des vétements, des chaussures, de 1'épicerie, des outils, Ranque rapporte
donc P'essentiel de ce dont la famille a besoin et qu'artisans ou commercants
sédentaires fournissent ordinairement. Or, ces marchands sont relativement
nombreux : un chef de famille sur quatre en moyenne dans les villages les plus
colporteurs au milien du siécle. Iis ont donc pu se substituer & Partisanat dans
leurs villages d’origine ou pour le moins freiner son essor.

Cette méme influence peut se lire directement en regai‘dant le poids de
Partisanat dans les villages colporteurs et dans ceux qui le sont moins.

L'utilisation des listes nominatives, les seules qui donnent une vue d’en-
semble des métiers du village appelle pour I'Oisans deux remarques. IYune
part, ces listes ne comprennent que onze des vingt communes de ’Ofsans sises
dans le département de PIsére et peu de villages offrent des séries continues.
Seules cing communes ont conservé des recensements antérieurs 3 la deuxiéme
moitié¢ du siécle : dés 1831 pour Mont-de-Lans, 1836 pour Mizoen et Villard-
Reymond, 1846 pour Oz et Saint-Christophe. La Garde n’a que celui de 1851.
Pour les cinq autres communes (Allemont, Clavans, Huez, Omon, Villard-Recu-
las) les dénombrements les plus anciens datent de 1881. Ce 'est donc qu’a
partir de 1896 qu’une étude portant sur I'ensemble des communes est possi-
ble. (7)

D’autre part, ces artisans ne sont pas toujours faciles 2 identifier. Com-
ment différencier les colporteurs qui aiment & se présenter comme des mar-
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chands sédentaires de ceux qui le sont vraiment ? Au Mont-de-Lans par exemple,
en 1881, apparaissent un dentiste et un épicier qui ont tous deux disparu cing
ans plus tard. Cette disparition traduit-elle un échec personnel ou une apparte-
nance au monde du commerce ambulant ? Et comment faire sans équivoque
la part de industrie rurale ? La pénétration de celle-ci rend difficile la distine-
tion entre les couturiéres travaillant pour un négociant et celles installées 3
leur compte : elles sont toutes mentionnées comme couturiéres. Seule 1'exis-
tence de ces listes sur une longue période permet de les mieux reconnajtre car
elle montre, selon la conjoncture économique, les apparitions puis les transfor-
mations et disparitions de ces activités rurales. Ainsi, au Mont-de-Lans encore,
on voit la transformation des couturiéres en gants du milien du siécle en ou-
vriéres en soie, en 1896, aprés de longues années de non emploi ol seules de-
meurent les quelques couturiéres nécessaires aux besoins des familles. Devant
I'imprécision des sources, seules donc de fortes variations dans les résultats
peuvent étre prises en compte.

En 1896, l'artisanat est toujours peu représenté dans les villages colpor-
teurs. Si tous possédent une couturiére ou un tailleur, seuls les plus importants
— ceux qui sont aussi sur le chemin d’autres villages installés plus haut dans les
vallées —, ajoutent I'aubergiste et le meunier : ainsi Mizoen, le Freney ou Venosc.
Dans d’autres, toutefois, comme 3 Awvris ou au Villard-Reymond un colporteur
est aussi cafetier. Si on reléve ici ou 14 un maréchal-ferrant, un charpentier ou
encore un magon, on ne trouve point, en revanche, d’artisanat lié au vétement
ou i l'alimentation. Deux villages aux traditions colporteuses se distinguent
toutefois : le Freney et Venosc. La construction de la route du Lautaret a donné
au Freney un rble de carrefour et d’étape qui se traduit aussi dans I’essor de
Partisanat. Venosc est en revanche le seul village d’environ cing cents habitants
a posséder son boulanger et son cordonnier.

La comparaison entre deux villages de méme importance, I'un a forte
tradition magchande et I'antre peu colporteur mais qui n’est pas devenu pour
autant centre indusiriel renforce cette impression de faiblesse de ’artisanat
— au moins dans certains secteurs — notée d'une maniére générale pour I'en-
semble des villages marchands. T s’agit d’0z et du Mont-de-Lans. Moni-de-
Lans, qui est une grosse commune de 950 habitants au début du siécle, de
1.300 en 1851 et de 800 en 1896 n’a qu'une tailleuse en 1836. En 1851, trois
aubergistes, des magons, des menuisiers et des charpentiers s’y sont installés.
A cette date, il y a 100 colporteurs et 35 fleuristes. En 1881, on reléve en outre
deux maréchaux et une auberge. Un meunier et un forgeron apparaissent en
1886. A Oz, qui a des chiffres de population voisins quoiqu'inférieurs (envi-
ron 810 habitants en 1801, 1.100 en 1846 et 650 en 1896), l'artisanat de la
fin du siécle est bien mieux représenté qu'au Mont-de-Lans tant dans I’alimen-
tation, I'habillement que dans la construction, puisqu’on y trouve un boulanger,
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un aubergiste, trois meuniers, un cordonnier, un galocher, un tailleur, une mo-
diste, quatre couturiéres, un magon, un étameur, un charpentier et un mare-
chal-ferrant entre autres.

Le survol est certes rapide : il ne vise pas & étudier l'artisanat des villages
de 1'Oisans. Toutefois, ce regard porté sur les listes nominatives aide & mesurer
la pluralité des roles tenus par le colportage dans les villages et 2 montrer qu'en
diminuant dautant les pratiques potentielles de Partisanat local, il a contribué
4 en freiner Iessor et & créer aussi d’autres habitudes d’approvisionnement.

Pour les colporteurs, les services rendus entrent aussi dans le jeu de la
sociabilité et ajoutent 4 la place qu’ils occupent déja au village. En effet, avec
les marchandises, ils apportent aussi Pargent qui leur permet I'achat des terres
et le prét 4 intérét. Autour d’eux, un réseau d’obligés se met ainsi en place.
Cette diversité des réles qu'assure la réussite marchande leur confére alors une
gituation dominante dans la communauté et c’est tout naturellement parmi
eux que celle-ci choisit ses maires, ainsi & Auris, 3 Clavans, a4 Venosc. Enfin,
ce commerce ambulant ouvre ces communes sur I'extérienr. L'horizon culturel
et mental des colporteurs est différent de celui des artisans de village qui vivent
dans un monde clos. Leur itinérance, mise en récit, assure le désenclavement
des esprits, apporte des informations inédites, nourrit les imaginations.

Laurence FONTAINE
(Grenable,
Centre Pierre Léon)
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NOTES

1 — Pour la famille Gourand, A.D. Isére, 1 J 927 et archives familiales.

Je remercie Germaine et Marie Eymard ainsi que feurs proches qui ont eu la gentillesse
de nous confier leurs précieuses archives familiales qui concernent les farhilles Eymard
et Gourand. Le Musée Dauphinois posséde une copie des livres de comptes de Jean
Eymard. Pour la famille Ranque, je remercie Paul-Louis Rousset de m’avoir commu-
niqué fes papiers de cette famille. Il les a utilisés en partie dans son livre, Au pays de
la Meije, La Grave, Villard d’Aréne. La vie et Uhistoire du Haur-Oisens, Grenoble, éd.
Dardelet, 1977,

2 — A.D. Isére, Etat-Civil d’Auris.

3 — Francoise ZONABEND, Lz mémoire longue. Temnps et histoire au village, Paris, 1980,
p. 159,

4 — A.D. Isére, 4 U 321,

5 — Musée Dauphinois, M. Jean Orcel, enregistrement fait 3 I'Alpe d’Huez par Charles
Joisten, le 25 juin 1974,
6 — Cité par Paul-Louis ROUSSET, Au pays de la Melje..., p. 315.

7 — ADD. Isére, 123 M 20 i 27, 39, Recensements quinquennaux pour le XIXe sidcle, et
A.D, Isére, 1 M 155, Dénombrement de la population du XIXe sidcle, listes nomina-
tives, canton de Bourg-d’Oisans.



DISCUSSION SUR LA COMMUNICATION
de Laurence FONTAINE

G. GARRIER

Est-il possible, dans le secteur délimité trés précis du circuit du colporteur,
de comptabiliser 1a clientéle potentielle totale et de calculer le pourcentage
des maisons visitées ? Le colporteur supplée-t-il 2 'absence ou i la faible den-
sité d*artisanat et de petit commerce local ?

D’autre part, dans son village d’origine et de retour régulier, le colpor-
teur joue un role considérable d’approvisionnement. N'est-ce pas le méme pro-
bléme, dans ces villages de 'Qisans dépourvus de tout petit commerce local ?

Laurence FONTAINE

Je ne connais que la clientéle visitée, mais le rapport est certainement
possible 3 établir. Dans son village, le colporteur est le lien privilégié et bien
souvent unique avec l'extérieur. Mais il faut faire exception pour les villages
miniers ou industriels (Allemont, Oz, etc...), qui, d’ailleurs, n’ont pas de col-
porteurs.

M. GONON

En Forez, les colporteurs viennent d’Auvergne ou de Piémont, surtout
pour vendre les trousseaux des filles. Cela a méme duré jusqu'en 1960. Beau-
coup sont devenus des commercants sédentaires du textile, par exemple a
Feurs. Ils perpétuent les pratiques du colportage : rabais et longs crédits.

Laurence FONTAINE

Pai trouvé le méme phénoméne pour les colporteurs de la vallée du Vé-
néon qui se sont établis dans les gros bourgs de la Bresse,

Germaine EYMARD (petite-fille du colporteur, dont L. Fonraine a utilisé les
cahiers)

Dans notre vallée de Clavans, c’est la guerre qui a mis fin aux activités
de colportage. Mais des enfants sont partis s’établir comme cemmercants sé-
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dentaires dans la région oil leurs péres faisaient leurs tournées.

M. ARNAUD

Comment les colporteurs se réapprovisionnaient-ils entre deux toumées 7

Laurence FONTAINE

Cela se passait 4 "auberge, oi: le colporteur se faisait envoyer ses comman-
des en gros, ou encore dans telle ou telle maison amie ot il constituait des
dépits.
Germaine EYMARD

Ce sont des cousins, commergants installés 4 Moulins, qui ont été les
premiers fournisseurs des Eymard.

P. PONSOT
Avant I'ouverture des merceries et des bazars de village, il y a eu les tour-
nées des maisons 3 succursales multiples : le «Potiny, le «Caiffay.

Laurence FONTAINE

On peut établir que beaucoup de ces représentants sont d’anciens colpor-
teurs. C'est une forme de spécialisation et le signe de la décadence irréversible
du colportage. ' '





